公司简介：
  杭州华测瑞欧科技有限公司是一家具有上市公司背景的创新型咨询服务企业，专业为国内外生产、贸易企业提供产品全球市场准入咨询、代理、技术服务。公司创立于2009年6月， 核心团队具有多年应对化学品全球市场准入服务工作的经验，为全球3000余家企业提供过包括EU REACH、CHINA REACH(中国新化学物质登记)、GHS、EU CLP、SDS/MSDS、中国化妆品原料申报、中国农药登记等在内的国际贸易壁垒综合应对服务，建立了我国REACH法规服务的行业规范，是目前国内最权威的REACH法规服务商。公司第一大股东为深圳市华测检测技术股份有限公司（股票代码：300012），是中国检测行业首家上市公司，在工业品检测、消费品检测、贸易保障及生命科学四大领域提供综合检测与验证服务。
  瑞欧科技在国内外拥有广泛的合作渠道，和欧洲化学品管理署(ECHA)、欧洲化学工业联合会(CEFIC)、比中经济委员会、中国欧盟商会等开展了各种形式的合作，并且与中国石油化工协会、中国橡胶工业协会、中国食品土畜进出口商会、美国商务部、泰国商务部、新加坡化工协会、马来西亚化工协会等机构建立了紧密的合作关系，成为中石油等国内外大中型企业的独家REACH服务合作伙伴，同时也得到商务、质检、卫生、环保、外经贸、农业等各级政府机构的大力支持，瑞欧科技是浙江省商务厅-“浙企法律服务联盟” 成员，同时获得了浙江省经信委“企业应对欧盟REACH法规综合服务平台”指定服务机构资格。公司在爱尔兰都柏林、加拿大温哥华设立有独立的法人实体REACH24H CONSULTING GROUP和REACH North America Services Inc (RNAS)，打造24小时全球市场准入服务平台(REACH24H)，为生产外贸企业提供包括化学品法规服务、供应链管理、产品检测、国际认证在内的一系列服务。
  公司崇尚创新、活泼、团结的企业文化，努力营造轻松、以人为本的工作环境，整体团队年轻，凝聚力强，且拥有成功的创业经验。瑞欧科技中国总部目前团队90余人，硕士以上学位占35%,平均年龄28岁。公司所从事行业为新兴朝阳产业，且目前正处于高速发展阶段，内部提升空间巨大。同时公司福利体制完善，提供有吸引力的薪酬方案和国际化的发展空间，急需各类优秀人才加盟。
 

全球500强首席——中国石油天然气有限公司REACH唯一服务商——杭州华测瑞欧科技有限公司期待与您的合作！
Best regards, 
冯林微   verna.feng 
杭州华测瑞欧科技有限公司 | 欧盟REACH法规专家 | 
REACH24H Consulting Group China
Email: fenglinwei@reach24h.cn   
T: +86-571-8700 7559  F: +86-571-8700 7566  M: +86-153-7282-3609
地址：杭州市天目山路327号 合生国贸中心2幢6层
Website:  http://www.reach24h.com/       
一．销售工程师
所属部门：国内市场部
招聘人数：10名
职位描述:
1.  学习掌握化学品法规业务知识，为化工原料生产、销售、出口企业提供欧盟、美国、日韩、中国地区化学品监管法规咨询，并制定应对方案；
2.  在部门经理领导下根据公司销售计划完成个人销售指标；
3.  独立进行客户开拓及日常联系，并具备撰写方案书的能力；
4.  销售手段主要包括线上销售、电话销售、实地拜访、参展参会、自办会议等；
5.  公司福利完善，五险一金，底薪3500-6000不等，业务提成另计，年薪7.5万-16万；公司提供完善的人性化福利体系，包括带薪年假、午后茶点、旅游、限行日免考勤、生日礼物等；公司员工平均年龄29，工作环境青春昂扬，文化氛围轻松。
6.  公司提供完善的职业化培训、销售技能培训、业务知识培训；
职位要求：
1.  学历要求：本科。
2.  专业背景：专业不限，具备化学、制药、环境、生物等理学相关专业知识者优先。
3.  语言要求：有一定英语基础，有第三方机构（含教育部）出具的英语能力证书。
4.  个人素质：勤奋好学，做事认真积极，对销售工作有热情；具有良好的执行力、理解能力、沟通能力、团队合作精神。
5.   工作经验不限，有一年销售从业经验者优先考虑； 2014.3.3前到岗。
